
Le configurateur d’options pour simplifier la configuration de produit 
 

Certains produits offerts dans le catalogue électroniques peuvent être assemblés pour s’accorder 
à d’autres produits de marques et modèles différents et nécessité, pour ce fait, des options et/ou 
adaptateurs différents.   

Ces produits peuvent contenir un grand nombre d’options réunis pour répondre aux besoins des 
clients.  Un professionnel possède la compétence et l’expertise pour sélectionner les accessoires 
pertinents pour le produit visé.  Par contre, dans un site Web, le consommateur  n’a pas 
nécessairement toutes les compétences et informations requises pour sélectionner les options 
appropriées lorsqu’il fait face à des centaines de combinaisons possible. 

Pour simplifier cette tâche, le catalogue électronique offre une méthode d’organisation 
permettant d’orienter la sélection des options.  Cette méthode consiste à créer une séquence de 
questions et réponses dans la section UDF (User Defined Fields) et de lier ces ensembles à des 
groupes d’options.  La figure suivante montre une liste de questions dans Integra où certaines 
sont liées à des groupes d’options. 

  

 

 

 



Dans le catalogue électronique le consommateur doit répondre à des questions à l’aide des choix 
de réponses prédéterminées.  Ces réponses sont liées à d’autres questions référant à des groupes 
d’options ou accessoires.  Ces questions peuvent tout aussi bien correspondre à des marques et 
modèles comme dans l’exemple suivant : 

 

La combinaison des réponses sélectionnées permet d’identifier des groupes d’options 
compatibles à la marque et au modèle du produit du client.  Les options sont alors présentées de 
façon conventionnelle avec leur prix respectif et ajoutées au panier. 



  

 

 

 

Facile à configurer et facile à utiliser, le configurateur d’options offre une façon pratique pour 
simplifier la présentation de produits complexes au consommateur.  

 


